NESI INTELLIGENCE FOR BUSINESS

Previsdo de Vendas com Correlacdo de
Indicadores Econémicos

A precisdo na previsao de vendas é
um fator critico para empresas que
buscam otimizar suas estratégias
comerciais e gerenciar estoques com
eficiéncia.

Embora os especialistas em vendas
tenham um conhecimento profundo
do mercado, confiar apenas em
previsdes humanas pode levar a
erros consideraveis. Modelos
estatisticos, como o ARIMA e o
ARIMA-X, trazem a oportunidade de
refinar essas previsdes ao
correlaciona-las com indicadores
econdbmicos, oferecendo  maior
precisdao e uma visao mais ajustada
as condi¢des macroecondmicas.

Desafio
Nesta empresa do setor industrial, embora os especialistas tivessem
um entendimento valioso do comportamento dos clientes e do
mercado, suas previsdes careciam de uma base quantitativa robusta.
Com um erro meédio de 18% nas previsdes ao longo dos meses, a
empresa buscava uma forma de aumentar a precisdo e tornar o
processo de previsdo mais confiavel.

O objetivo era encontrar um modelo que pudesse combinar o
conhecimento qualitativo dos especialistas com uma abordagem
estatistica que levasse em consideracao fatores econdmicos externos,
como inflagao e cambio, que impactam diretamente as vendas.

Solugdo
Nesta empresa desenvolvemos um modelo de previsdo utilizando trés
técnicas estatisticas de séries temporais: Suavizacao, ARIMA e ARIMA-
X. A grande expectativa foi colocada no ARIMA-X, que correlacionou as
previsdes de vendas com indicadores econémicos, como IPCA, PIB,
indice de Producdo Industrial, Délar e Reajustes de Preco.

Ao longo do processo, dois desses indicadores apresentaram o0s
melhores resultados de precisdao antes da validacao com dados reais.

Apos nove meses de acompanhamento e comparagao com os dados
reais, 0 modelo dos especialistas gerou um erro de 18%, enquanto o
modelo ARIMA-X, utilizando um dos indicadores selecionados, reduziu
esse erro para apenas 0,5%. Além disso, o modelo também cruzou
variaveis como Faturamento, Volume de Produgdo e Preco, permitindo
uma analise profunda da tendéncia de cada linha de produto, o que
possibilitou a reavaliagcao das estratégias comerciais.

Diferenciais

= Precisdo Elevada: A utilizacdo do

modelo ARIMA-X com indicadores
econdbmicos reduziu o erro de
previsao de 18% para 0,5%.

Integracao de Indicadores
Econdmicos: 0] modelo
correlacionou previsdes de vendas
com dados macroecondémicos, como
IPCA e PIB, trazendo maior realismo e
ajustabilidade as projecdes.

Revisdao das Estratégias Comerciais:
A analise detalhada de faturamento,
volume de producdo e preco ajudou
a identificar tendéncias de mercado
e ajustar estratégias para cada linha
de produto.

Simulacgées em Tempo Real: A
capacidade de cruzar multiplas
variaveis permitiu a empresa realizar
simulagcdes e ajustes continuos nas
previsoes e estratégias.

Resultados

Reducdo do Erro de Previsdo: O
modelo ARIMA-X, ajustado com
indicadores econdmicos, reduziu o
erro de previsao de 18% para 0,5%.

= Ajuste nas Estratégias Comerciais:
Com base nas previsbes mais
precisas, a empresa pode realinhar
suas estratégias de vendas e
producao, otimizando a resposta ao
mercado.

Decisdes Baseadas em Dados: A
integracao de dados econdmicos e
de produgao com as previsoes
permitiu uma tomada de decisao
mais embasada, mitigando riscos e
melhorando a alocacao de recursos.

Oferecemos solugdes personalizadas para aprimorar previsdes de vendas, utilizando modelos estatisticos

avancgados que integram varidveis econémicas para aumentar a precisdo das projecoes de vendas.
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